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Titel:

OVB und ascent beteiligen sich ebenfalls an der
comparit Vergleichsplattform. Umsatz der Beteiligten
Unternehmen wachst auf Gber 750 Mio. Euro.

Hamburg/KdlIn/Karlsruhe, 24. Oktober 2025

Mit der OVB Vermégensberatung AG und der ascent AG gewinnt die cpit
comparit GmbH, vor drei Jahren als Brancheninitiative zur Entwicklung einer
unabhangigen Vergleichsplattform gestartet, gleich zwei weitere “Schwergewichte”
der Branche als starke Investoren, welche die Idee einer unabhéngigen,
technologisch fuhrenden Vergleichsplattform im Versicherungs- und Finanzvertrieb
unterstutzen.

Zusammen reprasentieren die Investoren von comparit damit einen
Provisionsumsatz von mehr als 750 Mio. EUR und 35.000 angebundene
Vermittler.

Durch die Beteiligung setzen auch ascent sowie OVB ein klares Zeichen fiir die
gemeinsame Weiterentwicklung digitaler Loésungen, die Maklerpools, Vertriebe und
Produktgeber fair und transparent miteinander vernetzen.

comparit verzeichnet weiterhin wachsenden Zuspruch fiir ihre unabhéangige
Branchenplattform

Vor der Beteiligung der ascent AG und der OVB Vermodgensberatung AG haben sich
bereits elf weitere Maklerpools und Finanzvertriebe der Initiative angeschlossen:
Apella AG, blau direkt GmbH, BCA AG, FiNet AG, FondsKonzept AG,
germanBroker.net, Phonix Maxpool Gruppe, Netfonds AG, TauRes Gesellschaft fur
Investmentberatung mbH, TELIS FINANZ AG und die WIFO GmbH. Mit nun
insgesamt dreizehn Investoren gewinnt comparit noch mehr Bedeutung in der
Branche als zentrale Plattform fir unabhangige Maklerinnen und Makler.

Matthias Brauch, CEO der cpit comparit GmbH:

~Wir freuen uns sehr, mit der ascent AG und der OVB Vermégensberatung AG
zwei weitere renommierte Partner flr unsere ldee gewonnen zu haben®, erklart
Matthias Brauch, CEO der cpit comparit GmbH. ,Dass sich mittlerweile dreizehn
Maklerpools und Vertriebe comparit angeschlossen haben, unterstreicht den hohen
Bedarf der Branche an einer unabhangigen und zukunftsfahigen Plattform fur eine
neutrale Vergleichsplattform und digitale Antragsstrecken. Funktionierende digitale
Strecken zwischen Versicherer und Makler dirfen auch in Zukunft kein
Alleinstellungsmerkmal einiger weniger Branchenteilnehmer sein. Gleichzeitig zeigt
die wachsende Resonanz, dass comparit zunehmend als innovativer und
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verlasslicher Partner wahrgenommen wird, der immer mehr Unternehmen
Uberzeugt, Teil unserer gemeinsamen Brancheninitiative zu werden.”

Christian Hofel CEO der OVB Vermégensberatung AG:

.Mit comparit wollen wir unsere Beratungsprozesse zukunftsorientiert erganzen.
Unsere Finanzvermittler*innen werden von einem modernen, anwenderfreundlichen
Vergleichstool profitieren, das es ihnen ermdglicht, Kundenbeditirfnisse noch praziser
und transparenter zu bedienen. Damit starken wir nicht nur die Effizienz im Vertrieb,
sondern auch das Vertrauen unserer Kundinnen und Kunden in die Qualitat unserer
Beratung.”

Harald Wild COOICFO der OVB Vermogensberatung AG: ,Fir uns steht die
digitale Unterstltzung unserer Beraterinnen und Berater im Mittelpunkt. Hierzu ist
sowohl fachliche als auch technische Expertise wichtig, die wir bei der comparit
finden. Wir erweitern unser Okosystem um ein leistungsstarkes, praxisnahes Tool,
das Beratungsqualitat und Transparenz weiter steigert. Besonders Uberzeugt uns die
professionelle Umsetzung, die hohe Vergleichstiefe und die partnerschatftliche
Zusammenarbeit. Die Beteiligung an comparit ist fir uns ein konsequenter Schritt auf
dem Weg zu einer noch effizienteren, modernen und kundenzentrierten
Allfinanzberatung.”

Rainer Thibaut, Vorstandsvorsitzender ascent AG: ,Wir haben die comparit
Vergleichsrechner als einer der ersten Vertriebe direkt nach Markteinfliihrung
zunachst fur SBU und Risikoleben eingesetzt. Inzwischen nutzen wir die Lésungen
auch fur die Basisrente und die Private Altersvorsorge.

Unsere Berater sind von comparit begeistert. Besonders schatzen wir die kurzen
Entscheidungswege, das hochprofessionelle Arbeiten und die kontinuierliche
fachliche Weiterentwicklung. Es macht einfach Freude, mit Vollprofis
zusammenzuarbeiten. Die Beteiligung an comparit war fiir uns der nachste
logische Schritt.”

Die Beteiligung gerade dieser namhaften Branchenteilnehmer unterstreicht den
Bedarf an einer neutralen Vergleichsplattform, die unabh&ngig von den Interessen
einzelner Versicherer oder Vertriebsgesellschaften agiert.
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Uber die cpit comparit GmbH:
Die cpit comparit GmbH bietet eine offene Plattform fur Versicherungsvergleiche und
Antragsprozesse, die frei von den Interessen einzelner Marktteilnehmer agiert.

Mit modernen Technologien und einem hohen Automatisierungsgrad optimiert

comparit Beratungsprozesse und unterstutzt Vertriebspartner:innen bei der Auswahl
passender Finanz- und Versicherungsprodukte.

Foto: Matthias Brauch, CEO cpit comparit GmbH
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Uber die OVB Vermégensberatung AG:

Die OVB Vermogensberatung AG mit Sitz in Koln ist seit Uber 50 Jahren ein
etablierter Partner fur ganzheitliche Finanz-, Vorsorge- und Absicherungsberatung
privater Haushalte. Als Teil des europaweit aktiven OVB Holding AG-Konzerns
betreut OVB mehr als 4,8 Millionen Kund*innen in 16 Landern mit tber 6.400
Finanzvermittlerinnen und Finanzvermittlern.

Mit einem klar strukturierten Beratungsprozess — Analyse, Beratung und Service —
schafft OVB Sicherheit und Orientierung in allen Lebensphasen. Die mehrfach
ausgezeichnete Beratungsqualitat spricht fur sich: So erhielt OVB Deutschland
den ,,TOP SERVICE Deutschland Award ”, wurde in unabhangigen Studien von
Focus Money / ServiceValue in den Kategorien ,Fairste Kundenberatung“ und
.Fairster Finanzvertrieb“ ausgezeichnet (2025), und gewann das ,,Fair Company-
Siegel 2025” fur faire Arbeitsbedingungen und transparente Karrierewege.

Pressekontakt:
Ysabel Puder-Groth
Marketing Managerin

OVB Vermogensberatung AG
Heumarkt 1

50667 Koln

E-Mail: ypuder-groth@hv.ovb.de
Telefon: +49 221 2015-808

Uber die ascent AG:

Die ascent AG ist seit 35 Jahren (1990 als ascent GmbH gegrtindet) erfolgreich am
Finanzmarkt tatig. Von Beginn an steht die Unabh&ngigkeit im Fokus des
Unternehmens. Statt klassischer Produkte setzt ascent konsequent auf
fondsgebundene Lésungen und verfolgt damit eine klare, kundenorientierte
Philosophie. Top ausgebildete Berater:innen mit Erlaubnis nach § 34 d und § 34 f
sowie eine stetige fachliche Weiterentwicklung sichern die hohe Beratungsqualitat.
Mit dem CASH-Siegel 2025 und dem 1. Platz unter den Spezialvertrieben fur
Investmentfonds wurde diese Expertise einmal mehr ausgezeichnet.

Pressekontakt:

ascent AG

Yves Thibaut

Alte Kreisstr. 42

76149 Karlsruhe

Tel.: +49 (0) 721 - 97836 - 307
marketing@ascent.de




